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CONOCENOS

En Inmobiliaria Palanca Fontestad, [levamos
tres generaciones ayudando a comprar, vender
y alquilar propiedades inmobiliarias.

Establecidos en la comarca de I'Horta Nord y en
la ciudad de Valencia. Nuestra ubicacién actual
basada en Foios lleva siendo estable desde 1999.
Somos una de las empresas inmobiliarias de la
zona con mayor tradiciéon y reputacion, tanto
por la calidad de los productos que ofrece, co-
mo por la seriedad y facilidades que ofrecemos
a nuestros clientes.

Esto nos ha llevado a ser, la inmobiliaria lider de
la zona de | "Horta Nord en comercializacién y
en promociones de obra nueva. Actualmente, la
empresa esta gestionada por la tercera genera-
cién familiar. Desde siempre, hemos concebido
nuestra empresa como un punto de encuentro
entre personas que quieren vender o alquilar sus

inmuebles, y personas que estan interesadas en
comprar o habitar dichos inmuebles.

Nuestra meta es proporcionar
el mejor servicio y facilitar la
atencion inmobiliaria mads
profesional.

Por ello, nuestra principal mision es facilitar los
procesos de compraventa tanto a los propieta-
rios como a los compradores o arrendadores. Y
nuestra meta es proporcionar el mejor servicioy
facilitar la atencién inmobiliaria mas profesional.
En Inmobiliaria Palanca Fontestad nos preocupa-
Mos porgue nuestro personal tenga un amplio
conocimiento del sector inmobiliario en gene-
ral, y en particular de la zona norte de Valencia
capital.



CRECEMOS

Una marca mas
fuerte y digna de ti, tu eres lo mas importante.

Una mar-
ca que esté a tu altura.

El astronauta, al igual que los agentes RK, se
arma de valor e inicia un viaje increible.
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NOVEDADES DEL MES

Tu nuevo hogar te esta
esperando.

405.000€ 209.000€

PL-04368

Casa en Albalat dels & 3habitaciones Piso en Tavernes & 3 habitaciones
Sorells & 2banos

; 2 bafios
ML Terraza Blanques I Terraza
% 188 m2

% 125 m2
(‘ Planta 1°

92.000€ 299.500€

PL-04272

Piso en Valencia @@= 4 habitaciones

Atico en Mislata @ 3 habitaciones
; 1 bafio ; 2 bafos
I Balcdén exterior W Terraza
% o7m2 % 10 m2
/‘ Planta 3*

@ Planta 4°




300.000€

PL-03844

Casa en Puzol

290.000€

PL-04195

Adosado en Melia-
na

179.000€

PL-04385

Casa en Montroy

#== 3 habitaciones
& 1bafo

M Patio

% 255 m2

@ 3 habitaciones
G 3barios

IR Terraza

% 22188 m2

@ 5 habitaciones
; 4 bafios
M0 Terraza
% 228 m2

140.000€

PL-03600

Piso en Moncada

169.000€

PL-04359

Piso en Valencia

172.000€

PL-04388

Piso en Bonrepos i
Mirambelll

mm 4 habitaciones
G 2barios

I Terraza

% 127 m2

./‘ Planta 1?

@ 4 habitaciones
& 1bafio

I Balcon exterior
% 92m2

4 Planta 2°

mam 3 habitaciones
G 2barios

I Garajey trastero
% 105m2

(‘ Planta 3°




CAMBIA DE CASA

CONSIGUE UN PROCESO FACIL

Tanto si suehas con vivir
mejor o estas en un proceso
de separacion y necesitas
otra casa, con nosotros es
posible.

Cuando quieres cambiar de casa, te pueden sur-
gir muchas dudas sobre los siguientes pasos y
tramites burocraticos a seguir.

PLAN DE VIABILIDAD DESDE 0

Sea cudl sea tu situacion, estudiamos tu viabili-
dad financiera y fiscal, para ayudarte a poner en
marcha tu proceso, incluso desde cero.

Podemos conseguir por ejemplo, que puedas
comprar la casa de tus suefios, sin haber ven-
dido antes tu vivienda. Para ello, te ayudamos
a encontrar un muy buen producto hipotecario.

AGENTE UNICO. PROCESO FACIL.

Tendrds un interlocutor Unico que velara por tus
intereses y controlard que todo el proceso vaya
sobre ruedas. Te evitara sorpresas legales.

Como si de un “trabajo artesanal” se tratara, se
encarga de coordinar todo el procesoy hacer que
todo encaje: contratos, hipotecas, impuestos, fis-
calidad, etc.

Ademas, también te ayudara con la mudanza,
los cambios de suministros, bonificaciones fis-
cales, etc. Todo, para que tu proceso sea agil, fa-
cil y tranquilo.

ESTRATEGIA EXPERTA:
“GANA MAS, PAGA MENOS”

Estudiamos tu caso y desarrollamos una estrate-
gia personalizada para ti.

Nuestro objetivo: Lograr el maximo al vender tu
casay luchar por la mejor oferta para comprar
la casa que tanto deseas. Te llevamos de la mano
antes, durante y después del proceso.

1. ANALIZAMOS TU PROYECTO

Analizamos tu proyecto de cambio de casa. Com-
probaremos juntos la viabilidad.

2. INICIAMOS LA VENTA

Ponemos tu casa en venta al maximo precio y
observamos la respuesta del mercado.

3. INICIAMOS LA BUSQUEDA

Juntos encontraremos la casa de tus suefos.
Lucharemos para que obtengas la mejor oferta.

4. MEJOR FINANCIACION

Te ponemos en contacto con las mejores enti-
dades bancarias, para facilitarte acceso a la me-
jor financiacion.

5. COORDINAMOS EL PROCESO

Hacemos que todo coincida y vaya sobre ruedas:
Plazos, contratos, cobros y pagos.

6. TE AYUDAMOS CON EL CAMBIO

Te ayudamos con el cambio de una casa a otra:
mudanza, cambio de suministros, etc.



CUIDADO CON...

Cuando te dispongas a cambiar de casa, debes
tener especial cuidado para no cometer errores
habituales:

Elegir mal tu hipoteca

Puedes perder mucho dinero si no te fijas muy
bien en el tipo de interés, las comisiones de ap-
ertura, los seguros de proteccién de pago y otro
tipo de vinculaciones que muchas veces, se es-
condentras lo que parecia un buen producto
hipotecario.

Poner en juego tu dinero

Debes contar con una buena planificacion fis-
cal, tanto de los costes de compra, como de los
de venta. Te juegas mucho dinero en esta doble
operacion.

Hacer la operaciéon con distintos agentes

Si no cuentas con un interlocutor Unico, puedes
tener problemas. Algunos agentes sélo miran por
SuUs propios intereses, descuidando tus necesi-
dades. El proceso no estara perfectamente coor-
dinadoy eso puede conllevar erroresy problemas
legales, e incluso que se “caiga” la operacion.

No tener un “Plan B”

Si has vendido tu casa, pero al final no logras
comprar la casa que deseas, debes tener previs-
ta una alternativa.

La cantidad que dejas a modo de seial

Debes tener mucho cuidado, pues si depositas
poco dinero a modo de senal, puede venir otro
comprador con mas dinero que tu y hacerte per-
der la operacion.

De igual modo que si vas a dejar una cantidad
muy alta, debes asegurarte de que la agenciay
el vendedor son de fiar y de que la operacidén es

viable.

Desconocer el proceso

Puedes cometer muchos errores y tener prob-
lemas, si:

- No cierras correctamente la doble operaciéon
(compra/venta).

- Pones un precioirreal y no consigues vender o
acabas subiendo demasiado tus expectativas de
compra.

- No conoces perfectamente: el valor de ad-
quisicioén, los impuestos, gastos, etc.

Si tienes dudas, estamos para ayudarte.
iHablamos?



BUSCADOR DE VIVIENDAS

Mads de 700 propiedades
a tu disposicion.

IR AL
BUSCADOR



VENDIDO

Adosado en Albalat del Sorells

VENDIDO

Piso en Moncada

VENDIDO

Piso en Valencia

VENDIDO

Piso en Almassera

Apartamento en Puebla de Farnals

VENDIDO

Piso en Foios




Promocion

OBRA NUEVA EN

ALBALAT DELS SORELLS

iDescubre el nuevo
proyecto a construiry
elige tu viviendal!

- 18 viviendas de 2 y 3 dormito-
rios con terraza y garaje en la
planta baja.

- Vistas al mar y la huerta.
- Acceso inmediato al carril bici.

- Ubicada en zona de expansion
de Albalat dels Sorells.

- Acceso a linea de metro que
conecta con Valencia en 20
minutos.

DEsSpg

661 654 156

contacto@inmobiliariapalanca.com Promotora: Constructora:



4,8

Valorado «Excelente»
media de 4,8/5

ARos consecutivos i
premio a “Mejor Agencia DIAS
de Vendedores” y “Mejor Tardamos en
Agencia de Compradores” vender una
vivienda
Sé Lo RECOMENDADOS
) ] 83 La gran mayoria
9 Diferencia % de nuestros
precio gaptauon/ clientes, vienen
precio clerre recomendados
VENDEMOS
EN SOLO
Visitas vendemos d_e .Cada 10
una vivienda viviendas

NUESTROS CLIENTES DICEN...

Magnificos profesionales. Después de muchos afos intentando vender una propiedad sin
éxito, lo han gestionado en apenas un mes. Trato directo, se encargan de todo y lo organizan
facilitando al maximo. Lo recomiendo 100%, muchas gracias por todo.

OTILIA HERRERA

Profesionales excepcionales y trato inmejorable. Supieron resolver todas mis dudas y recibi
consejo desde el primer momento. En menos de una semana vendi mi piso, inimaginablel!!
Si hubiera mas estrellas para valorarles, sin duda las marcaria todas.

MARINA C

Nuestra experiencia ha sido muy satisfactoria. Inmobiliaria de las mas grandes de la comarca
con una amplia selecciéon de inmuebles. Ha sido un placer y la recomendamos al 100%.

RAQUEL SANCHEZ CABEZUELO



¢QUE HACER CON LA VIVIENDA EN CASO

DE DIVORCIO?

Lo mas importante es lograr
un acuerdo entre las partes
que satisfaga tu objetivo y
evite dolores de cabezay
tramites erroneos.

Se deberegular de forma correctaylegal quéva
a suceder con la vivienda familiar cuando se ha
compartidoelusoy pagoduranteel matrimonio.
La decisién mas importante es fijar si una de
las partes se queda con la casa o si se vende.

UNO DE LOS EX CONYUGES SE QUEDA
CON LA VIVIENDA

Es muy habitual que unodelosdosse quede con
el inmueble, compensando al otro en metalico,
0 asumiendo la carga hipotecaria. Segun la Ley
del IRPF,noexistealteraciénenlacomposiciéon
del patrimonio en caso de la disolucién del
régimen de gananciales. Y no existe ni pérdida
ni ganancia patrimonial en el caso de extinciéon
del régimen de separacidon de bienes, cuando
por imposicidén legal o resolucién judicial, se
produzcan compensaciones o adjudicaciones
de bienes.

Sin embargo, ello sélo serd asi si nadie recibe
mas de lo que inicialmente tenia. Es decir, si no
hay exceso de adjudicacién. La jurisprudencia
del Tribunal Supremo ha declarado que no
hay exceso de adjudicacién en el caso de los
inmuebles, cuando por su propia configuraciéon
sean indivisibles, o desmerezcan mucho con su

division.

SE DECIDE VENDER LA VIVIENDA

Cuando los ex cényuges alcanzan un acuerdo
para la venta del inmueble, hay que tener en
cuentagquecadaunotendraquedeclararlaventa
en el IRPF. Ambas partes tributaran en funcién
de la proporciéon en la que sean propietarios.

Si los ex cényuges quieren reinvertir el dinero
de la venta en comprar una nueva vivienda
habitual, podran deducirse la tributacién sobre
la parte de la ganancia que se destina a la nueva
compra.

Silaventa genera una pérdida, también hay que
declararla, y podra compensarse con los saldos
positivos obtenidos en la propia declaracién, e
incluso en los cuatro ejercicios siguientes.

LAVIVIENDASE PONEALAVENTAPERO
NO HAY COMPRADORES

El proceso de compraventa de un inmueble
puede ser largo y complicado, mucho mas si
estan implicadas varias partes en conflicto. En
espera de que se produzca la venta, ambos
copropietarios tienen que hacer frente a los
gastos que genere el inmueble, e incluir el
mismo en su IRPF, de acuerdo con su porcentaje
de participacion.

Habra que tener en cuenta las
particularidades de cada caso, pues no es lo
mismo que ninguno de los dos ex céonyuges
viva ya en la vivienda habitual, o que lo haga
sélo uno de ellos. En el primer caso, ambos
deberan imputarse rentas inmobiliarias. Si solo
uno de ellos vive en el inmueble (hasta que éste
se venda), sera el otro, Unicamente, el que deba
imputarse rentas inmobiliarias.

Otra posibilidad serd alquilar la vivienda a un
tercero para cubrir los gastos y/o la hipoteca que
pueda gravar el inmueble. Cuando la casa se
alquile, ambas partes podran disfrutar de una
reduccion del 60% sobre el rendimiento neto
del alquiler. Eso si, para ello se debe declarar
el arrendamiento en la declaracién de la renta
como rendimiento de capital inmobiliario.

Déjanos ayudarte. Somos expertos, contamos
con un departamento especializado en todo
tipo de tramites. Ponte en contacto con
nosotros y te informaremos de todo.
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